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12 Konsultaciju bizness

Krize liek domit par turpmikoiattistibu

•. $obrid repuucija paJidz un dod prieklroku parrunas. Kad OIrklientiem runa.jam, b ma.ina.s .pstoikli un vOIj.dzetu parskatit
cenu un d bus augsdka, jo mums pieaug darba apjoms, klienu saka, ka ir gatavs vienoties. un neizmanto krizi,lai nospiestu
cenu,~ saka !anna Karaseva, SIA Ciramatvedibas apntura valdes prieklddedja. FOTO: RITVAR5 SKUJA,. OB

"Kolliiultaciju sniegSana pie­

prasa augstu profesionalo li­
meni, lai klientiem varetu
sniegt atbildes uz visiem jau­
tajumiem. Parasti sarunas ar
klientiem, kad tiek aizskarta
finansu joma, tie ir ne vien
gramatvedibas jautajumi, bet
krietni plasaki - saistiti ar

finansu pl.inosanu un pie­
saisti, uZI,lemuma nakotni,
attistibu utt. Bien sanak ta,

ka, lai sniegtu atbildi klien­
tam, mes stradajam kop3. ar
vairakiem specialistiem vien­
laicigi - gramatvefi at ilgga­
deju pieredzi, jutisti, nodokJu
konsultanti un briiiem ari

revidenti. T3pec ne vi~i. gm­
matvedibas UZI;1emumi irspe­
jigi sniegt sadas konsultacijas.
Esmu parliE'Cinata, ka Latvija
nay daudz uznemumu, kas

sada veida snie8tu konsultaci­
jas,_ saka t.anna Karaseva, SIA
Grdmatvedibas agmtlinI valdes
prieUsedetaja.

Vajadzigs padoms
2. Karaseva pieJauj, ka no vi­
siem gramatvedibas arpakal­

pojumu sniedzejiem ne vairak
par slidz 10 % varetu sniegtari
konsultaciju pakalpojumus.

6i briiaapstakJi uZI,lemejus
motive saspringtak domat par
biznesu, jauniem virzieniem.
~is ir Joti radoss laiks. Kad
klicnti atnak, jautajam, ka vi­
ni rOOzsavu biznesu nakotne,

ko plano. Parasti sarunas aiz­
I,lem vismazdivasstundas, ap­

sprieiam, ka varam palidzet.
DaZrciz uZ1,1cmumi doma par
izmaksu samazinasanu. Ja ir

runa par finansejumu, mes
ar mates kompaniju SIA GLC

Baltic ruruijam un skatamies,
kadi varetu but risinajumi,_
saka Z. Karaseva.

fCTad,kad bija labi, bija diez­
gan viegli peldet pa straumi,
bet tagad, kad izaicinajumi un

parbaudijumi ir Joti nopietni,
saproti, ka tcv vajadzigs spc­
cialista padoms. Augstas rau·
dzes specialistu nay nemaz
tik daudz. Tiem tagad darba
ir daudz vairik,» saka Edgars
Pigoz.nis, SlA GLeBalticdirek­
tors. Runajot par konkuren<.i.,
E. Pigoznis teie, ka liela da-

Ja ir tadu, kas ir caurkritusi
kada cita biznesa un tagad
saue sevi par konsultantiem.
"Profesionalu konkurenci es

pat isti ncjutu, profesiona­
lu pakalpojumu sniedzeju ir

diezgan maz - dati desmiti,_
vil}-s saka.

aija mierigak
~i briia situ<k-ija dikte notei­

kumus, un uZI,lemejiem sa­
springti jadoma par biznesa
struktiiru un nakotnes attis­

twas iespejam. 2. Karaseva
novcrojusi, ka agrak si situa­
cija bija daudz mierigaka, bet
tagad klientiem ir vajadzigi
sareztitaki un efektivaki kon­
suluciju pakalpojumi.

Klicntus interese samazinat

pasreizejos izdevumus, sakar­
tot naudas plusrnu. piesaistot
papildu finansejumu, un jau­
nu biznesa iespeju meklesana,
saka E. Pigoznis. viI,ls teie, ka
stundas likme naY kJuvusi
augstaka, ta irtada pati vai pat
samazinajusies. Tatu kopeja
maksa par konsultaciju vane
atkariba no tas sarezgitibas.

fCPat lielie auditori ir stip­
ri samazinajusi eenas, tada
zina konkurenee ir," teic E.
Pigoznis.

Passaprotami
"Mes saviem klientiem do­

dam pilnu komplektu - grii­
matvedibas pakalpojumus un
konsult.iicijas, ir griiti atdalit
vicnu no otra. Tap&: klienti ir

pieradusi saI,lemt konsultad­
jas, un vil}.iem tas irpassapro-

tami." saka Lienite Caune, SlA
CBB konsulttidju birojs valdes
locekle.

Vit,la teie, ka paslaik visi
kHcnti jauta, kas turpmak
notiks un ka interpretet da­
t.adu likumu grozijumus. Vi­

I}.a saviem klientiern iesaka
pagaidam nesatraukties un
nogaidit, kad tiks pieI,lemta
likumu grozijumu galeja re-

Idakcija. "Klienti ir Joti nervorl
un mes tapat. Bet planot var
tikai tad, kad ir zinams gala

I variants:_ saka L. Caune.
lespejas uzlabot
"Parasti vislielaka nepiecie.sa­
milia pee konsultanta pado­
ma ir verojama pirms W1 pee

Ibutiskam izmail}.am nodok}ulikumdos.ana. T-dpat uzt;1eme­
ji biefi versas pie konsultanta
pee padoma, ja uZI,lemuma

I tiek planoti darijumi, kurus
ncvar uzskatit par ikdicnis·

I \dem. Ped.eja laika ir noverots,

I ka uZ1}emeji velas,lai konsul­tants novertetu, vai paslaik
lietota nodok}u piemeroSanas
un apre~in3.Sanas kartiba uZ·

I}.cmuma ir pati efektivaka,
vai ari iespejams to uzlabot,_
saka Raitis Logins, a/s BDO

Invest Riga Gramatvedibas un

I nodokJu nodaJas vaditajs.Vins noverojis, ka uznemu­
mi ~r arvalstu kapital~, kas

Ivel tikai plano uzs.ikt UZI}.e­mejdarbibu tatvija, pinnajas
tikSanas reizes konsultantam

uzdod visparigus jautajumus
par nodok}u sistemu Latvija.
Pee tam konsultants jau de-

talizeti apre¥ina kopejo no­

doklu slogu katra konkreta
gadijuma. Un tikai pee ritpi­
gas analizes klients pieQem
lemUffiu par UZt;1cmejdarbibas
uzsakSanu Latvija.

ifikai pieredlkjis grimatve­
dibas pakalpojumu sniedzejs
nodroSinas katram klientam

nodokju specialista palidzibu,
kura uznemumam tobrid ir

ipasi nepieciesama,- teie R.
Logins. Lielakajas gramatve­
dibas arpakalpojumu snie­
dzeju kompanijas noteikti ir
vismaz viena vai vairakas

nodoklu konsultantu stata
vietas, kas, protams, izpaliek
mikro gramatvedibas arpa­

kalpojumu sniedlkjiem vai ari
ticm, kuri visp.iir nay rcgistre­
juSies ka nodok}u maksa.taji,
darba izmanto nelieeneetas

datorprogrammas, nay civil­
tiesiski apdroSinati.

R. Logins noriida: pieredze

liecina, ka, paf1}.emot klientu,
kuram lidz Sirn gr.imatved.ibu
kartojis uZQemums, kura ne­
tiek izmantota konsultanta

pieredze, vairuma gadijumu
nacies konstatet, ka darbu ir
veicis gramatvedis, kuram
nay padziJinatu nodoklu zi­
n3.SanU, ka rezultata klientam

labakaja gadijuma naY atrasta
un izmantota cfcktivaka no­

dokJu apre~inasanas kartiba,
slikt.iikaja - ir pielautas rupjas
kJiidas, kas klientam VID au·
dita gadijuma nozimetu papil­
du nodoklu uzre\tinus.
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