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Krize lick domat par turpmako attistibu

Pieprasa sarezgitakas
konsultacijas
gramatvedibas un
finansu joma

«Konsultaciju sniegsana pie-
prasa augstu profesionalo li-
meni, lai klientiem varétu
sniegt atbildes uz visiem jau-
tajumiem. Parasti sarunas ar
klientiem, kad tiek aizskarta
finansu joma, tie ir ne vien
gramatvedibas jautajumi, bet
krietni plagaki - saistiti ar

finansu planofanu un pie-
saisti, uznémuma nakotni,
attistibu utt. BieZi sanik ta,
ka, lai sniegtu atbildi klien-
tam, mes stradajam kopa ar
vairakiem specialistiem vien-
laicigi - gramatve?i ar ilgga-
déju pieredzi, juristi, nodoklu
konsultanti un briziem ari

+ Sobrid reputicija palidz un dod priek3roku parrunds. Kad ar klientiem runajam, ka mainds apstakli un vajadzétu parskatit

cenu un ti bis augstika, jo mums pieaug darba apjoms, klients saka, ka ir gatavs vi ies, un
cenu,» saka 2anna Karaseva, SIA Grimatvedibas agentiira valdes priekisédétija. coro aimvans skus, oo

lerizi, kai

revidenti. Tapéc ne visi gra-
matvedibas uznémumi ir spé-
Esmu parliecinata, ka Latvija
nav daudz uznémumu, kas
Sada veida sniegtu konsultaci-
jas,»saka Zanna Karaseva, SIA
Gramatvedibas agentira valdes
priekisédétaja.

Vajadzigs padoms

2. Karaseva pielauj, ka no vi-
siem gramatvedibas arpakal-
pojumu sniedzéjiemn ne vairak
pars lidz ms&.varetu smiegtari

la ir tadu, kas ir caurkritusi
kada cita biznesa un tagad
sauc sevi par konsultantiem.
«Profesionalu konkurenci es
pat isti nejutu, profesiona-
lu pakalpojumu sniedzéju ir
diezgan maz - dazi desmiti,»
vins saka.

Bija mierigak

41 briza situacija dikté notei-
kumus, un uznéméjiem sa-
springti jadoma par biznesa
struktiru un nakotnes attis-
tibas iespéjam. Z. Karaseva

-&‘ibn!dapsuklmznemqua
motivi saspringtak domat par
biznesu, jauniem virzieniem.
$is ir loti radoss laiks. Kad
klienti atnak, jautajam, ka vi-
i redz savu bi nakotné,

jusi, ka agrak & situa-

cija bija daudz mierigiaka, bet

tagad klientiem ir vajadzigi

sarezgitaki un efektivaki kon-
sultaciju pakalpojumi.

Klientus interesé samazinat

Sreizéjos izdevumus, sakar-

ko plano. Parasti sarunas aiz-
nem vismazdivasstundas, ap-
spriezam, ka varam palidzét.
Dazreiz uznémumi doma par
izmaksu wmannaaanu Jair

tot naudas plusmu, p1esa15tot
papildu finanséjumu, un jau-
nubiznesaiespéjumeklésana,
saka E. Pigoznis. Vin# teic, ka

stundas likme nav kluvusi
-1

runa par fi més ta:rtada pati vai pat
ar mates b SIA GLC i Taéu kopﬂa
Baltic runajam un skatamies, maksa par konsultaciju varié
kadi varétu bt risindjumis  atkariba no tas sarezgitibas.

saka Z. Karaseva.

«Tad, kad bija labi, bija diez-
Ban vi ugh peldét pa straumi,
bet tagad, kad izaicindjumi un

«Pat lielie auditori ir stip-
ri samazinajudi cenas, tada
zina konkurence ir,» teic E.

parbaudijumi ir Joti nopietni,
saproti, ka tev vajadzigs spe-
cialista padoms. Augstas rau-
dzes speciilistu nav nemaz
tik daudz. Tiem tagad darba
ir daudz vairak,» saka Edgars
Pigoznis, SIA GLC Baltic direk-
tors. Runajot par konkurenci,
E. Pigoznis teic, ka liela da-

g

Passal

«Més saviem klientiem do-
dam pilnu komplektu - gra-
matvedibas pakalpojumus un
konsultacijas, ir gruti atdalit
vienu no otra. Tapéc klienti ir

pieradusi sanemt | Itaci-

tami,» saka Lienite Caune, SIA
CBB konsultdciju birojs valdes
locekle.

Vina teic, ka paslaik visi
klienti jauta, kas turpmak
notiks un ka interpretét da-
zadu likumu grozijumus. Vi-
na saviem klientiem iesaka
pagaidam nesatraukties un

talizéti aprékina kopéjo no-
dok]u slogu katra konkréta
gadijuma. Un tikai péc rupi-
gas analizes klients pienem
lémumu par uznémeéjdarbibas
uzsakZanu Latvija.

«Tikai pieredzéjis gramatve-
dibas pakalpojumu sniedzéjs
nodrodinas katram klientam

gaidit, kad tiks

dokJu specialista palidzit

likumu grozijumu galéja re-
dakeija. «Klienti ir Joti nervozi
un més tapat. Bet planot var
tikai tad, kad ir zinams gala
variants,» saka L. Caune.

Iespéjas uzlabot

«Parasti vislielaka nepieciesa-
miba péc konsultanta pado-
ma ir vérojama pirms un pec
bittiskam izmainam nodoklu
likumdosana. Tapat uznéme-
ji biei vérsas pie k

kura uzpemumam tobrid ir
ipasi nepieciefama,» teic R.
Logins. Lielakajas gramatve-
dibas arpakalpojumu snie-
dzéju kompanijas noteikti ir
vismaz viena vai vairakas
nodok]u konsultantu stata
vietas, kas, protams, izpalick
mikro gramatvedibas arpa-
kalpojumu sniedzéjiem vai ari
tiem, kuri vispar nav registre-
jugies ka nodok]u makaata]\

ja uz

1 darba i neli
a datorp mmas, nav civil-
tiesiski apdrofinati.

péc p

tiek planur.l darijumi, kurus
nevar uzskatit par ikdienis-
kiem. Pédéja laika ir novérots,
ka uznéméji vélas, lai konsul-
tants novértétu, vai paslaik

R. Logins norada: pieredze
liecina, ka, parnemot klientu,
kuram lidz fim gramatvedibu
kartojis uznémums, kura ne-

lietota nodok|u pieméros

un aprékinasanas kartiba uz-
némuma ir pati efektivaka,
vai ari iespéjams to uzlabot,»
saka Raitis Logins, a/s BDO
Invest Riga Gramatvedibas un
nodok]u nodal ditaj

tiek i konsultanta
pieredze, vairuma gadijumu
nacies konstatét, ka darbu ir
veicis gramatvedis, kuram
nav padzilinatu nodokju zi-
nasanu, ka rezultita klientam

Viné novérojis, ka uzrwmu-
mi ar arvalstu kapitalu, kas
vél tikai plano uzsakt uzné-
méjdarbibu Latvija, plmlls
tikZanas reizés b

labakaja gadijuma nav atrasta
un izmantota efektivaka no-
dok]u aprekinasanas kartiba,
sliktakaja - ir pielautas rupjas
kjudas, kas klientam VID au-

uzdod visparigus jautajumus

jas, un viniem tas ir padsapro-

par nodok] Latvija.
Péc tam konsultants jau de-

dita gadijuma &tu papil-
du nodokju uzrékinus.
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